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En este sentido, podemos decir que la economia es apolitica
0 no politica, aunque sea el fundamento de la politica y
de todo tipo de accion politica. Podemos ademds decir que
es perfectamente neutral con respecto a todos los juicios de
valor, al referirse siempre a medios y nunca a la eleccion
de fines iltimos.

LubpwiG VON MISES*

* Ludwig Von Mises es reconocido como el lider de la Escuela Austria-
ca de pensamiento econdmico, prodigioso autor de teorfas econémicas
y un escritor prolifico. Los escritos y lecciones de Mises abarcan teoria
econdmica, historia, epistemologia, gobierno y filosofia politica. Sus con-
tribuciones a la teorfa econémica incluyen importantes aclaraciones a la
teorfa cuantitativa del dinero, la teoria del ciclo econémico, la integracién
de la teorfa monetaria con la teorfa econémica general y la demostracién
de que el socialismo debe fracasar porque no puede resolver el problema
del cédlculo econémico. Mises fue el primer estudioso en reconocer que la
economia es parte de una ciencia superior sobre la accién humana, ciencia
a la que llamé “praxeologia”

Este trabajo se prepard para la reunién de la Sociedad Mont Pélerin
en Beauvallon, Francia, del 9 al 16 de septiembre de 1951. Estd incluido
en Planning for Freedom (South Holland, Ill.: Libertarian Press, 1952). El
articulo original se encuentra en: http://mises.org/daily/2321 (Publicado
el 7 de octubre de 2006).






A. La naturalexa economica de las pérdidas
y ganancias

1. La aparicién de las pérdidas y ganancias

En el sistema capitalista de organizacién econémica de la
sociedad, los empresarios determinan el curso de la produc-
cion. En la ejecucion de esta funcion estan incondicional y
totalmente sujetos a la soberania del publico comprador,
los consumidores. Si no producen de la forma mas barata
y mejor posible esos productos que los consumidores estan
reclamando mas urgentemente, sufren pérdidas y final-
mente son eliminados de su posicion empresarial. Otros
hombres que sepan c6mo atender mejor a los consumidores
los reemplazan.

Sitodo el mundo previera correctamente el estado futuro
del mercado, los empresarios no obtendrian ningtin bene-
ficio ni sufrirfan ninguna pérdida. Tendrian que comprar
los factores complementarios de produccién a precios que,
ya en el momento de la compra, reflejen completamente
los precios futuros de los productos. No habria espacio ni
para pérdidas ni para ganancias. Lo que hace que aparezca
la ganancia es el hecho de que el empresario que juzga los
precios futuros de los productos mas correctamente que otra
gente compra algunos o todos los factores de produccion
a precios que, vistos desde el punto de vista del estado fu-
turo del mercado, son demasiado bajos. Asi que los costes
totales de produccion (incluyendo el interés en el capital
invertido) quedan por debajo de los precios que recibe el
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empresario por el producto. Esta diferencia es la ganancia
empresarial.

Por otro lado, el empresario que juzgue mal los precios
futuros de los productos hace que los precios de los factores
de produccioén, que, vistos desde el punto de vista del futuro
estado del mercado, sean demasiado altos. Sus costes totales
de produccién exceden los precios alos que pueden vender
el producto. Esta diferencia es la pérdida empresarial.

Asi que pérdidas y ganancias se generan pro el éxito o
fracaso en ajustar el curso de las actividades de produccion
ala demanda mas urgente de los consumidores. Una vez se
alcanza este ajuste, desaparecen. Los precios de los factores
complementarios de produccién llegan a una altura en la
que los costes totales de produccion coinciden con el precio
del producto. Las pérdidas y ganancias son caracteristicas
siempre presentes solo debido al hecho de que el incesan-
te cambio en los datos econémicos crea constantemente
nuevas discrepancias y consiguientemente se origina la
necesidad de nuevos ajustes.

2. La distincién entre beneficios y otras ganancias

Muchos errores respecto de la naturaleza de las pérdidas
y ganancias se deben a la practica de aplicar el término
beneficio a la totalidad de las ganancias residuales de un
empresario.

El interés en el capital empleado no es parte compo-
nente del beneficio. Los dividendos de una empresa no
son beneficio. Son intereses por el capital invertido mas
ganancia o menos pérdida.

El equivalente del mercado del trabajo realizado por el
empresario en la direccion de los asuntos de la empresa
son los cuasi-salarios empresariales, pero no el beneficio.
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