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Este segundo volumen de El hombre, la economía y el Estado consta
de los últimos cinco capítulos de la opus magna de Murray N. Roth-
bard. En un principio, hemos to mado la decisión de seccionar la obra
en tres partes, teniendo entre nuestras prioridades editoriales la pu -
blicación de ese otro monumen to a la ciencia económica titulado
Poder y Mercado, que para su autor funcionaría a modo de consuma -
ción del presente trabajo.

Rothbard había explorado, durante los siete primeros capítulos,
los fundamentos de la acción humana y el intercambio en los precios
y en el consumo para, posteriormente, analizar los problemas deri-
vados de la producción —su estructura, la determinación de la tasa
de interés y la determinación general del precio de los factores de pro -
ducción—. El segundo volumen se inicia allá donde concluía el pri -
mero, examinando otros aspectos esenciales de la producción como
son la función empresarial y los precios de factores e ingresos. Avan-
zando las páginas, el lector podrá sumergirse en una serie de lúcidas
meditaciones en torno a los monopolios en un mercado libre. El di -
nero y su poder adquisitivo y las «secuelas» del intervencionismo di -
recto en el mercado ocupan la última mitad de este jalón indispensa -
ble en la historia de las ideas de la libertad.

En orden de respetar la unicidad de la obra, hemos optado por una
numeración de los capítulos consecutiva con el primer volumen. Asi -
mismo, y dado que los contenidos de ambos volúmenes se integran
y complementan, preferimos prescindir de introducciones, prólo-
gos y prefacios, remitiendo a nuestros lectores a los textos ela bora-
dos por Alberto Benegas Lynch (h.), Martín Krause y Norberto Se -
daca en la primera parte, que en conjunto conforman un admira ble
estudio preliminar del libro que nos ocupa en toda su extensión.

xv

Nota del editor





1. ganancia y pérdida empresarial

Después de haber desarrollado en capítulos anteriores el análisis bá -
sico de la economía de mercado, procederemos ahora a tratar aplica -
ciones más dinámicas y específicas, así como también las consecuen -
cias de la intervención en el mercado. 

En la economía de giro uniforme hay solo dos categorías funda-
mentales de precios e ingresos para los productores: el interés (uni -
forme a través de toda la economía) y los «salarios», es decir, los pre -
cios de los servicios de los diversos factores laborales. Sin embargo,
en una economía cambiante, los tipos de salario y la tasa de interés
no son los únicos elementos que pueden cambiar. Aparece otra cate-
goría de ingresos, tanto positivos como negativos: la ganancia y la
pérdida empresariales. Concentremos nuestro estudio en los empre-
sarios-capitalistas que constituyen el tipo empresarial económicamen -
te más importante. Estas son las personas que invierten en «capital»
(tierra y/o bienes de capital) para utilizarlo en el proceso producti -
vo. Su función es, como hemos descrito, adelantar dinero a los due -
ños de los factores, y el consiguiente uso de los bienes, hasta la venta
de un producto más próximo a un bien presente. Hemos explicado
en detalle las leyes de la economía de giro uniforme: los precios de
los factores serán iguales al valor descontado de su producto margi-
nal; todo factor se destinará a sus usos más productivos y valiosos;

1

Capítulo octavo*

La producción: la función empresarial y el cambio

* N. del E.: Se ha decidido respetar la numeración consecutiva con el primer volu-
men a fin de mantener la unidad de la obra.




